Специалист по продукции - продукт менеджер (Проктология, Урология, Гинекология)
Контактное лицо: Карапетян Рузанна, тел. +7(915)237-72-71
	 
	

	Уровень зарплаты
	Город
	Требуемый опыт работы

	з/п не указана
	Москва, Алтуфьево
	3–6 лет


	Обязанности:
Продвижение продукции компании (эксклюзивный контракт) на российском рынке. Европейский производитель уникального медицинского оборудования и расходных материалов для улучшения качества жизни пациентов.
· Поддержка продаж

· ​ Участие в разработке стратегии продаж и продвижение продукции компании·

· ​ Анализ рынка  гос. закупок и статистики продаж;·

· ​ Ведение базы данных по клиентам;
· ​ Взаимодействие с производителем продукции;
· ​ Редактирование переводов документов производителя (инструкций по применению, деклараций, технических файлов, хирургических техник, брошюр и буклетов);·

· ​ Разработка рекламных и методических материалов
· Продажи

· ​Формирование спроса среди дистрибьюторов и ЛПУ на продукцию
· Активные продажи медицинского оборудования

· Выполнение плана продаж.

· Самостоятельное ведение полного цикла сделок – от подготовки коммерческих предложений до поставки оборудования заказчику 

· ​ Проведение встреч и переговоров с ЛПР 
· ​ Поддержка отношений с существующими клиентами, развитие ключевых клиентов;

· ​ Регулярное информирование клиентов о новых продуктах, новостях компании;

· ​ Сотрудничество с врачами и обучение их продукции;

· ​ Консультация клиентов и врачей по продукции;

· ​ Участие в подготовке и выступление на региональных тематических конференциях, симпозиумах, круглых столах, выставках;

· ​ Ведение подотчетной документации о проделанной работе.

Требования:

· Обязателен успешный опыт продаж медицинского оборудования (не менее 3 лет)

· Медицинское образование желательно

· Коммуникабельность, исполнительность, ориентация на результат

· Уверенный пользователь компьютера, пакета MS Office, в том числе PowerPoint, 1С

· Наличие водительских прав

· Наличие автомобиля (желательно)
· Водительские права категории B

Условия:
· Оформление согласно ТК. Фиксированная и бонусная часть (% с продаж).

· Исп срок 3 мес. Уровень з\п и условия премирования зависят от степени квалификации кандидата.

· Офис, компьютер, моб тел, компенсация ГСМ, командировки 30-50% раб времени.

· Полный рабочий день
· Реальная перспектива карьерного роста – руководитель направления.




